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Analiza danych, charakterystyki
procesu, potrzeb biznesowych 
i potencjalnych dodatkowych
źródeł danych do prognozy

Ustalenie workflow dla procesu
prognozowania sprzedaży. Opracowanie
algorytmu Machine Learning oraz
weryfikacja potencjału nowych źródeł

Warsztaty i szkolenia dla
zespołu klienta.
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OPTYMALIZACJA S&OP, LEPSZE PLANOWANIE SPRZEDAŻY             
 I PRODUKCJI, A TAKŻE ZNACZĄCE SKRÓCENIE CZASU
POŚWIĘCONEGO NA PLANOWANIE. ROZWÓJ KOMPETENCJI
ANALITYCZNYCH W ORGANIZACJI.

PROGNOZOWANIE
SPRZEDAŻY

P R O D U K C J A Data Driven Strategy
Data Governance

Biznesowe Platformy Analityczne
Data Science

AI/ML
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Usprawnienie działań w ramach procesów S&OP.

Poprawa skuteczności i automatyzacja procesu prognozowania sprzedaży.

Zbadanie potencjału nowych źródeł zewnętrznych oraz ich wpływu na
rezultaty predykcji.


